
Egreso: Proyecto integrador 

Área de ciencias económicas

campo 
profesional

Postgrado de especialización en Gestión 
de Cadena de Valor en Retail (12 meses)

descripción

La carrera permitirá a los estudiantes desarrollar competencias con un estándar e�ciente en la cadena de valor de 
los negocios en retail, teniendo un alto nivel de eficiencia; específicamente en lo que se refiere al marketing, al 
área �nanciera y al análisis de mercados en entornos digitales; dándole soporte a todo el proceso administrativo que 
conlleva inspirado en un enfoque orientado hacia resultados y cada semestre aprobado se le extenderá una 
micro certi�cación cada 6 meses, que se valida con la aplicación.

El aprendizaje se desarrollará en función del ejercicio profesional con tutores de alto desempeño en empresas que su 
giro de negocio es retail, privilegiando la práctica y la reflexión alrededor de esta, mediante la aplicación de la 
metodología e-learning (100% virtual), la investigación, el uso de recursos tecnológicos como la inteligencia 
artificial y la aplicación de la información al análisis de casos en retail.

La carrera permitirá a los estudiantes desarrollar competencias con un estándar e�ciente en la cadena de valor de 
los negocios en retail, teniendo un alto nivel de eficiencia; específicamente en lo que se refiere al marketing, al 
área �nanciera y al análisis de mercados en entornos digitales; dándole soporte a todo el proceso administrativo que 
conlleva inspirado en un enfoque orientado hacia resultados y cada semestre aprobado se le extenderá una 
micro certi�cación cada 6 meses, que se valida con la aplicación.

El aprendizaje se desarrollará en función del ejercicio profesional con tutores de alto desempeño en empresas que su 
giro de negocio es retail, privilegiando la práctica y la reflexión alrededor de esta, mediante la aplicación de la 
metodología e-learning (100% virtual), la investigación, el uso de recursos tecnológicos como la inteligencia 
artificial y la aplicación de la información al análisis de casos en retail.

• Gerente de ventas
• Gerente de marca
• Gerente de canal
• Gerente de marketing
• Gerente general
• Emprendedor de negocios
• Consultor de ventas

- Análisis para mercados retail
- Procesos digitales para retail
- Operaciones y modelos en retail
- Ética y desarrollo profesional
- Proyecto de aplicación I
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MODALIDAD Virtual

Micro certi�cación: Gestión de 
procesos y modelos en retail

- Retail category management
- Contabilidad y �nanzas para retail
- Estrategias de Marketing para retail
- Administración del talento humano
- Proyecto de aplicación II

Micro certi�cación: Planeación 
estratégica en retail

1779 Ext.02503
upanavirtual.edu.gt@upanavirtual
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Carné

Proceso de Graduación:

** Sujeto a cambios

* Proceso de egreso sin costo

• Graduado de Licenciatura en cualquier especialidad 
• Fotocopia legible del DPI
• Certi�cación de nacimiento en original extendida por el RENAP
• Fotostática de título en tamaño 5x7 pulgadas (ambos lados)
• Fotografía tamaño cédula en blanco y negro o a color

REQUISITOS DE INGRESO

Inscripción Q. 620.00 cada una

concepto valor Unitario

Cuotas del primer semestre Q. 1,440.00

Cuotas del segundo trimestre Q. 1,440.00

Micro certi�caciones 

Precios de la Carrera:

Q. 500.00 cada una

Q. 100.00

Q. 2,500.00

2 (1 por 
semestre aprobado)
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